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仁 德 醫 護 管 理 專 科 學  

  114  年 度 高 等 教 育 深 耕 計 畫 執 行 成 果 

114 學年度  一 學期 
一 分項計畫：11.2 

二 活動主題：行政院新創比賽『創業大聯盟』參賽輔導 

三 活動地點：調保科 2A201 教室 

四 活動目的：輔導行政院『創業大聯盟』創業比賽 

五 活動內容：本場次邀請台大畢業、永騰生技創辦人鍾承翰博士，針對學生參與「創業綻

放比賽」進行專業輔導。鍾博士分享自身從台大創業競賽到募資成功的實務經驗，協助

學生釐清題目定位、商業模式、團隊分工與市場痛點，並逐一檢視簡報內容。學生於會

議中完成創業提案方向的調整，強化可行性與故事性，明顯提升參賽準備度 

執行單位：創新育成中心 活動日期：114 年  10 月  29 日 

對應 SDGs 指標：4/9/17 推動之重要議題：2-4 

活動花絮 

   
拍照日期：114 年  10 月  29 日 

照片說明：業師與學生合照 

拍照日期：114 年  10 月  29 日 

照片說明：業師說明創業比賽重點 

  

拍照日期：114 年  10 月  29 日 

照片說明：業師指導參賽團隊簡報 

拍照日期：114 年  10 月  29 日 

照片說明：業師點評各組簡報 
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六 成效分析(需含有以下之分析資料，200 字以上)： 

※質化分析(1~4 項至少選填二項，5及 6 項務必填寫)：（格式：字體 12，固定行高 18點） 

這次的創業輔導活動，我邀請了永騰生技的創辦人鍾承翰博士來協助學生修正他們參賽

的創業簡報。鍾博士從台大創業競賽出身，後來一路做到募資與新創公司成立，對學生來說，

他的建議不是教科書式的，而是非常實務、直接、能避免學生走冤枉路的內容。因此整場輔

導的重點，不是在作品本身，而是在處理「如何說服評審」、「簡報怎麼講才清楚」、「創業邏

輯要怎麼建立」。 

五組學生的題目方向都不太一樣，但共同問題很類似：內容太散、重點不夠清楚、價值

主張沒有講出來、財務或市場分析太薄弱。鍾博士先從最核心的創業邏輯開始教，讓學生理

解一份創業簡報必須回答的基本問題，包括：「市場痛點是什麼？為什麼需要做這個？」、「你

們的解決方案跟別人哪裡不同？」、「有沒有清楚的商業模式？」、「為什麼是你們這組能做？」

以及「評審為什麼要選你？」。 

學生原本的簡報大多聚焦在介紹產品或創意，但缺少前因後果的鋪陳。鍾博士特別花時間帶

學生修改每一頁內容，將不必要的描述刪除，並要求每組重新整理頁面順序，例如：痛點→

市場→解決方案→商業模式→競爭分析→財務概念→願景。他也提醒學生不要只描述功能，

而要用「一句話講清楚產品價值」，並加入比較圖、流程圖、成本結構等，讓評審能快速吸收

訊息。 

在現場輔導過程中，學生間也透過討論發現彼此的盲點。鍾博士在聽完每組的修改方向

後，給予了逐頁的具體建議，例如：市場數據來源如何找、圖表怎麼呈現、痛點怎麼寫才不

會流於空泛、財務預估要避免天馬行空等等。他也提醒學生以評審角度思考：內容要具體、

數據要可信、簡報越簡潔越容易得分。 

經過這場輔導，學生最大的收穫是終於理解「創業簡報不是作品展示，而是商業說服」。

多組學生事後回饋，他們以前做報告都習慣先想作品或內容，而這次學會了要先想「問題與

市場」，再想「解法」。簡報也從原本的感覺式內容，調整成有邏輯、有數據、有策略的完整

企劃。這場輔導提升的不只是簡報品質，而是學生的思考方式。五組學生在會議後都重新調

整結構，明顯提高了企劃的可讀性與說服力。鍾博士以新創者的角度帶來的建議，讓學生第

一次真正體會到創業提案的專業要求，也為後續參賽建立了更扎實的基礎。 

 

 

※量化分析： 

1. 參與人數：學生參賽共五組 

2. 取得證照張數：（證照輔導課必填）NA 

3. 學習及能力提升人數：（輔導課、證照輔導、衝刺班必填）NA 

4. 產出作品件數/作品名稱：『元神明鏡-創世白皮書』、『打造 AI 驅動與 ESG 共榮的「美麗

健康事業平台」』、『2025-創業綻放』、『二月手作』、『共用美業新物種無痛開店計畫』 

5. 產出教案數：（選填）NA 

6. 可融入的課程數/課程名稱：（選填）NA 

7. 與校外單位合作數/合作單位名稱：（選填）NA 


